Uberraschend positiv

Das IT-Systemhaus KDT ist im vergangenen Geschaftsjahr trotz Wirtschaftskrise um sieben Prozent gewachsen

Torsten Tenbérg

Emmerich. In der Mitte des
Vorjahres hatte Dirk Cyrener
an so ein Ergebnis nicht im
Traum gedacht. ,Zu diesem
Zeitpunkt haben wir die Delle
der Wirtschafiskrise doch
recht deutlich gespiirt, aber im
Endeffekt sind wir um sieben
Prozent gewachsen”, erklirt
der Geschiifisfiihrende Gesell-
schaftervon KDT. ,Das zweile
Halbjahr war iiberraschend
positiv.”

Stephan Holzum
neuer Marketingleiter

Wachstum ist bei dem IT-
Systemhaus, das seinen Sitz im
Emmericher Business-Center
am Groendahlscher Weg hat,
gleichbedeutend mit neuen
Arbeitsplitzen. ,Sieben Pro-
zent mehr Wachstum heilt fiir
uns, dass wir auch sieben Pro-
zent mehr Personal einstellen
miissen. Das ist in unserer
Branche nunmal so”, erkliirt
Cyrener. So wurde jetzt die Po-
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sition des Marketingleiters be-
zichungsweise  Pressespre-
chers im Unternehmen neu in-
stalliert. Stephan Holzum
kilmmert sich um das Aufga-
benfeld. . Ich denke, dass ein
Unternehmen in unserer Gri-
Be in diesem Punkt professio-
neller aufgestellt sein muss”, so
Cyrener.

Der 43-jahrige Holzum war
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zuletzt bei der Firma D.R.ALL,
bei der er fast 26 Jahre in Lohn
und Brot stand, als Projektma-
nager titig. ,Die Branche ist
fiir mich zwar Neuland, aber
das Riistzeug ist das gleiche”,
erklirt der neue Marketinglei-
ter, der seine Aufgabe als  sehr
reizvoll” empfindet.

Apropos Neuland. Die bis-
herige  Branchenfremdheit

von Holzum stuft die Ge-
schiftsleitung im Ubrigen kei-
neswegs als negativ ein. ,Wir
reden manchmal mit so vielen
Fachbegriffen, dass wir gar
nicht merken, dass unsere
Kunden iiberhaupt nicht ver-
stehen, was wir eigentlich mei-
nen”, hat Cyrener festgestellt.
wDaher ist es wichtig, dass wir
nun einen Mitarbeiter haben,
der unsere IT-Sprache iiber-
setzen kann.”

Kooperation mit
der FH Bocholt

Als eines der ersten Projekte
schiebt Holzum daher auch ei-
neso genannte Road-Showan,
die in diesem Jahr zwilf Mal
stattfinden soll. Konkret wer-
den mittelstindische Unter-
nehmen zu einem Friihstiick
eingeladen, wobei dann SAP
vorgestellt wird. ,Es fehlt teil-
weise bei diesen Firmen das
Bewusstsein, dass SAP dort ei-
ne Losung sein kann”, meint
Holzum. Die Firma KDT ist
seit rund zwilf Monaten SAP-

Goldpartner, wovon es in
Deutschland gerade einmal 20
Stiick gibt.

Ausgewicsenes Ziel wvon
KDT, die zurzeit 20 Mitarbei-
ter und drei Auszubildende be-
schiiftigt, ist weiterer Wachs-
tum. Als sehr positiv hat sich
auch eine Kooperation mit der
Fachhochschule in Bocholt
herausgestellt, Der Auszubil-
dende Thilo Spieriz legt nach
zwei Jahren im Sommer seine
Priifung vor der IHK ab und
wird dann in zwei Jahren auch
noch seinen Bachelor-Ab-
schluss an der FH machen.
,Das ist so positiv gelaufen,
trotz der enormen Anforde-
rung an den Azubi”, resiimiert
Cyrener. dass wir das auch
weiterhin anbieten michien.”



